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2011 年江苏省医药商业财务主要指标分析 

尹祥山 

2011 年是“十二五”计划开局之年，从协会主要会员单位的财务汇总

指标看我省医药商业经济，“十二五”计划开局之年完成出色，称得上是一

个丰收年。 

一、几组数字 

1、企业统计数： 

协会会员单位 122 家，上报协会 2011 年统计财务指标的会员单位 90

家，比 2010 年增加 8 家，计划要求全部会员单位列入统计范围。 

2、医药七大类商品购销数： 

    2011年医药七大类商品购进总额759.6亿元、销售总额739.16亿元（含

协会会员单位上报数和商务部直报、非直报企业上报数），比上年同期分别

增长 42.8%、25.02%，扣除不可比因素，分别比上年增长 22.0%、15.3%。 

3、利润： 

2011 年全省医药商业实现利润 7.29 亿元，比上年同期增长 8.57%，毛

利率 9.28%，比去年同期增长 7.61%，增加了 0.88 个百分点；费用率 7.61%，

比去年同期下降 6.69%，下降了 0.21 个百分点。 

4、资产总额： 

   2011 年全省医药商业企业资产总额 273.52 亿元，比 2010 年 245.19 亿

元增加了 28.33 亿元，增长 11.56%。 

5、国家基本药物零售物价指数： 

   从同时召开的全省医药零售物价指数汇编会上获悉，江苏省 2011 年度国



家基本药物零售物价指数（以上年价格为 100 计）为 94.65，其中，化学药

品和生物制品类为 93.82，中成药为 97.36。204 个西药国家基本药物中，

价格比去年增长的仅有 15 个，持平的 9 个，下降的 180 个，102 个中成药

国家基本药物中，价格比去年增长的 11 个，持平的 15 个，下降的 76 个。 

二、销售与利润 

1、七大类商品销售增长 

销售总额 739.16 亿元，扣除不可比因素，同比增长 15.3%，销售额占

全国同行业 7.84%，比去年下降了 0.5 个百分点。 

2、企业销售档次情况 

列入协会统计范围的企业，按含税销售额分类情况（南京医药股份有限

公司为一家）： 

①、亿元以上销售收入企业 63 家，比去年 51 家增加 12 家； 

②、10 亿元以上销售收入企业 16 家，比去年 11 家增加 5 家； 

③、20 亿元以上销售收入企业 6 家，比去年 5 家增加 1 家； 

其中：南京医药股份有限公司为 200.17 亿元，苏州礼安医药有限公司

36.64 亿元，江苏省医药公司 25.73 亿元，常州药业有限公司 25.5 亿元，

国药控股江苏公司 25.02 亿元，南京华东医药有限公司 21.54 亿元。 

④、千万元至八千万元的销售企业 18 家，低于千万元销售企业 1 家 

3、销售额及利润增减情况 

2011 年销售收入比去年同期增长的有 59 企业，下降的有 13 企业； 

2011 年利润比去年同期增长的 55 企业，下降的有 27 企业； 

2011 年列入统计范围的企业有 8 家企业亏损，亏损面为 9.75%，亏损金

额 1.6 亿元，其中南京医药股份有限公司亏损 1.4999 亿元；零利润企业 3

家。 

三、分析 

1、销售增长，规模扩大 

与 2010 年相比，销售增长，规模扩大；亿元销售企业、10 亿元销售企

业、20亿元销售企业均比去年增加；20亿元以上销售企业的销售额为332.47

亿元，占全省销售总额 51.09%，比 2010 年提高了 2.67 个百分点；2010 年

千万元至亿元以下的销售企业为 20 企业，而 2011 年为 18 企业，少了 2 企

业，他们步入了亿元销售企业的行列；2010 年千万元销售企业为 3 企业，

而 2011 年仅 1 企业。 



2、经营质量和效益有所提升 

    体现经营质量和效益提升的指标，一是毛利率提高，利润增长；二是费

用率下降。2011 年全省医药商业企业实现利润 7.29 亿元，比去年 6.72 亿

元增加 5700 万元，增长 8.57%，毛利率 9.28%，比 2010 年 8.40%增长了 0.88

个百分点，增长 8.57%,绝对值增加 400 多万元。 

2011 年费用率 7.61%，2010 年 7.82%，相比下降 0.21 个百分点，按 2011

年销售额计算因费用率下降而增加利润 100 多万元。 

南京医药股份有限公司（下属企业合并统计计算）2010 年盈利 3600 多

万元，而 2011 年亏损了 1.4 亿元，如不亏损，全省医药商业经营利润的汇

总数会更好看一些。 

3、企业间发展不平衡是永恒的矛盾 

   企业之间由于经营基础、营销理念、经营策略、应变能力、管理模式、

品种结构等不同，导致市场竞争力的强弱、市场占有率的多少有很大差异，

产生的后果截然不同，导致销售收入、利润等经营成果相差大，而且距离越

来越大。特色经营企业江苏柯菲平医药公司是一家以总代理特色品种为主的

经营公司，2011 年销售收入 5.12 亿元而利润达 1.07 亿元，全省第一，销

售利润率为 21.04%。而省内数一数二的大型药品流通企业利润和销售不能

同步：南京医药股份有限公司销售规模堪称江苏医药商业的“航空母舰”，

但是 2011 年经营亏损 1.4 亿元；又如苏州礼安医药有限公司 2011 年销售额

31.29 亿元，2010 年销售额 31.32 亿元，2011 年比 2010 年销售仅少 300 多

万元，而实现利润 2011 年比 2010 年少 4000 多万元。 

因品种结构、经营理念、管理模式等跟不上市场经济发展的要求，企业

很容易发生亏损、零利润等现象。顺市场经济者昌，逆市场经济者“亡”。 

四、几点意见 

1、坚持“发展是硬道理”，加快药品流通发展的步伐 

从医药经济发展的环境来分析，医药商业发展的条件好，机遇好，环境

好，一是党和政府执政为民，以人为本，情系人民，高度重视民生；二是药

品是一个关系人民生命安危和健康的特殊商品，医药是与人民息息相关的永

不衰退的行业；三是医药是国民经济的重要组成部门，是国民经济增长的新

亮点；四是江苏经济发达，人民生活富裕，医药市场潜力强，民众对药品的

需求旺；五是药品流通行业是药品生产与消费之间的桥梁和纽带，是市场经

济、商品经济发展中不可或缺的重要部门和环节，药品流通行业肩负着及时



保障人民用药的重要使命。外部条件、客观因素，要求企业把握发展机遇，

千方百计把外部的有利因素转化为自身发展的内在动力，在医药市场的大环

境、大背景、大气候下，集中思想、集中精力、专心致志、一心一意，紧跟

市场，贴近市场，扎扎实实把自身的事情做好，“精耕细作”药品流通，把

握发展的主旋律，转观念、调结构、扩销售，极尽全力实施“超常规”、“跳

跃式”发展，只有超常规、跳跃式发展才能巩固稳定企业的经营效益，才能

消化日益增长的经营成本的扩大，才能适应市场，维护企业不断发展的需要。 

2、进一步提升药品经营的质量和效益 

经营的目的是获取合理的经营利益，获取利益的目的，实施再投入，再

发展，扩大再生产，达到良性的循环。从江苏省医药商业经营现状看，国家

宏观调控力度加大，市场竞争越演越烈，经营成本扩大，盈利空间狭窄，经

营微利薄利。千方百计提高经营的质量和效益是医药经营者的唯一选择，必

须把握两条，一要扩大销售，达到薄利多销、“广种薄收”、积沙成塔、以多

取胜；二是加强成本核算，制订合理的人力成本、经营成本、管理成本，分

析经营的收支“平衡点”和“经营的盈利点”。 

3、夯实基础，强化管理 

   企业的基础是企业的根基，是企业的根本，企业的基础来源于制度，来

源于完整的、系统的、符合现状的企业管理制度，完整的、系统的制度在于

严格的管理，千万不能流于形式。 

   药品经营企业，包括药品批发企业、连锁公司、药品零售企业，都是具

有法人资质的独立、经济体。经营是企业的“一翼”，管理是企业的“又一

翼”，两翼齐飞，才能无往而不往；管理与经营是互为一体的“孪生兄弟”，

但企业经营者易偏重于经营而忽视管理，误认为管理不出成果，其实不然，

管理是一门知识渊博而深奥的科学，管理是生产力，对企业经营成效会产生

明显的作用。一个明智的经营者，经营与管理必须“两手抓”，两手都要硬。 

4、加强统计分析工作 

统计数字体现国民经济和社会事业发展的成就、发展中存在的问题和应

对的策略，统计数字是制订年度计划、中长期规划的重要依据，统计数字更

是领导研究制订政策的重要依据。可以说没有统计数据，企业经营管理工作

寸步难行。统计工作是各行各业不可或缺的一项重要工作。 

医药商业统计数字凝聚着全省十多万个医药商业职工的汗水，凝聚着全

省全体员工团结拼搏、开拓创新的精神，凝聚着全体统计工作者的奉献。 



药品统计工作是将月、季、年度药品经营活动的动态指标锁定为固定的

不变的数字，体现着药品经营活动的业绩、存在的不足和需要努力的方向；

如何发挥统计数值的作用，将固定的、不变的指标变成动态的、活的、有指

导作用的数字指标，关键要进行分析，进行主观、客观、横向、纵向的对比

分析，分析有利因素和不利因素，变不利为有利，变不足为满足。工作中既

要重视关心统计数据，更要注重统计数据的分析，进行横向、纵向比较，抓

住主要矛盾，解决主要问题，制订战略战术，达到发展目的。 

 

 

 

 

尹祥山会长在全省药品流通行业 
统计工作会议上的讲话 

二 0 一二年六月十八日 

 

尊敬的申处长、各位代表： 

下午好，为进一步加强全省药品流通行业统计工作，充分体现江苏省

药品流通行业的真实水平，经请示省商务厅同意，决定召开全省药品流通行

业统计工作会议，并与省医药商业协会召开的医药商业 2012 年统计工作会

议同时召开，政府主管部门与协会同时召开专业统计工作会议，体现了商务

厅为行业、为企业服务的精神，体现了政府主管部门发扬政府从政办实事的

效率。作为一名从事医药行业工作多年，又曾经分管医药商业计划、统计、

财务工作的医药工作者，有机会参加政府行政主管部门召开的全省药品流通

行业统计工作会议，感到十分荣幸。 

今天，参加新形势下的药品流通行业统计工作会议，想表达三点意思：

第一，真诚感谢省商务厅市场秩序处领导对药品流通行业工作的关心、支持，

虽然药品流通行业明确政府主管部门时间不长，但商务厅对药品流通行业十

分重视、关心；第二，衷心感谢各级商务局对药品流通行业的关心，面广量

多的药品流通行业企业均分布于各市、县，药品流通行业及各流通企业已有

十多年时间没有政府行政主管部门进行认真的行业管理，现省政府明确商务

部门为各级药品流通行业主管部门，企业十分高兴，真诚希望各级商务局加

强对药品流通行业的领导、指导，使药品流通行业工作健康有序进行；第三，



衷心感谢医药流通行业企业的各位同仁，特别是从事统计工作的同志，你们

热爱统计工作，为统计工作默默工作、奉献，由于你们的支持，才有江苏医

药商业行业完整、系统的统计数字资料，有了江苏的统计数据，才能与全国

同行业比较，才能为行业政府主管部门研究制订行业发展规划及扶持政策提

供有力依据，才能有利于行业、企业为自身发展制订正确的应对措施。 

同志们： 

自2010年10月26日江苏省人民政府明确江苏省商务厅为全省药品流

通行业主管部门，今天省商务厅第一次召开的全省药品流通行业统计工作会

议，虽然是一个具体的专业工作会议，但意义十分重要，影响也十分深远，

刚才商务厅市场处申酉鸣处长作了十分重要的讲话，他重点阐述了一年多来

商务厅所做的药品流通行业管理工作，同时论述了统计工作的重要性，也对

药品流通行业及统计工作提出了要求。他的讲话对做好全省药品流通行业统

计工作具有重要的指导性。请大家认真学习，深刻理解。 

近 2 年来，商务厅多次召开会议，听取协会和企业的工作汇报，研究

全省药品流通行业工作，充分体现了省商务厅对药品流通行业的重视、关心

和支持，在工作中，省商务厅十分信任江苏省医药商业协会的工作，有关行

业管理工作尽可能委托协会承办，如药品流通行业的统计管理工作、商务部

报表催报工作、“十二五”药品流通行业发展规划的调研编制、行业服务标

准的制订、新医改涉及的基本药物招标调研，等等，协会都尽心尽力完成。 

借今天的机会想讲几个问题：一是药品流通行业的地位和作用；二是药

品流通行业快速发展的思考，三是药品流通行业的统计工作，由于时间关系，

只能讲讲药品流通行业的统计工作，其他两个问题通过其他形式表述。 

统计工作的地位和作用是十分重要的，统计数字反映着国民经济、社会

事业发展的成就、发展中的情况、发展过程中存在的问题和事后应对的措施；

统计数字体现历史的变迁、社会的进步、时代的特征；统计数字是制订年度

计划、编制中长期发展规划的重要依据；统计数字更是领导研究制定政策、

策略的重要基础。总之，统计数字是对过去的总结、现在的代表、未来的目

标的体现，可以说统计工作是经济社会不可或缺的一项重要工作。 

江苏是经济大省，也是医药大省，2011 年全省医药工业产值、销售收

入、利润列全国同行业中第二，仅次于山东，2011 年全省药品流通行业七

大类商品销售额列全国第四；江苏医药经济在全国同行业中起着举足轻重的

作用，名列前茅。我省医药商业 1975 年销售 7.6 亿元，2011 年 670 亿元，



36 年增长 88 倍；1975 年利润 2939 万元，2011 年 7.5 亿元，36 年增长 24

倍；1975 年利润率 3.8%，1994 年 2.4%，2011 年利润率 1.34%，利润率逐年

下降，但是在医药商业亏损面三分之一的情况下，全省汇总性利润还是有大

的增长，从这一组历史的统计资料，能觉察到我省医药商业发展的速度和现

实。 

数字来源于基层，来源于企业，来源于全体员工的辛勤劳动，全省医

药商业统计汇总数字中的每一个阿拉伯数凝聚着全省 10 多万医药商业职工

的汗水，体现着各位统计人员的辛劳，没有全体员工团结拼搏，开拓创新，

就没有江苏医药商业在全国名利前茅的位置；没有统计人员的奉献精神，就

没有全省医药商业较完整、系统的数字体现。也反映不出江苏省药品流通行

业的完整面貌。 

目前，我省医药商业统计有四个层次： 

一是直报企业，即直接报送商务部的企业，江苏有 51 家，其中药品批

发企业 47 家，药品连锁公司 4 家，直报企业报送 7 张表式。 

二是非直报企业，全省有 2 万多家，其中，药品批发企业 300 多家，

药品连锁公司 110 多家，药品零售企业 2 万多家，非直报企业报送 1 张表式。 

三是市商务局上报的表式 2 张，通过各药品流通企业报送当地商务局。 

四是协会会员单位报送给省医药商业协会，有 2 张表式。此项工作连

续 20 多年，每个季度都报，数字保证了完整性、连续性、历史性。 

省医药商业协会自成立之日起承担着全省医药商业及各会员单位的统

计汇总工作。平常而平凡的统计工作，体现一代又一代统计人员默默无闻的

奉献，希望得到各会员单位领导一如既往的关心和支持。 

对待统计工作，一要统一思想，提高认识，充分认识统计工作的重要

性、必要性；二要形成一个统计工作系统，建立统计工作制度；三要加大工

作力度，形成自上而下、自下而上的核心力，体现江苏水平；四要重视，尤

其要得到企业领导，特别是企业法人代表的支持。 

江苏药品流通行业“十二五”发展规划商务厅已在网上公布，江苏医药

商业发展前景光明。目前的统计单位规模有限，尚有大量的医药商业企业未

列入统计范围，希望全省医药商业企业顾全大局，积极上报，形成全省完整

的药品流通行业经营数字，充分体现江苏的实际水平。 

 

 



2011 年全国医药生产供应概况表 

 
项目 单位 绝对数 增幅% 备注 

工业总产值 亿元 15223 23.28 山东第一、江苏第二、广东第三 

其中：化学原料药 亿元 3059.19 17.25   

      化学药品制剂 亿元 4117.1 18.65   

      中成药 亿元 3388.65 28.93   

      中药饮片 亿元 856.24 49.35   

      生物制剂 亿元 1519.95 21.24
比2010年增幅减少了2.92个百分

点 

销售收入 亿元 15178.17 28.87 山东第一、江苏第二、广东第三 

其中：化学原料药 亿元 3050.18 22.59   

      化学药品制剂 亿元 4104.98 24.02   

      生物制剂 亿元 1515.47 26.73   

      中成药 亿元 3378.67 34.76   

      中药饮片 亿元 853.72 56.11   

利润 亿元 1569.39 23.19 山东第一、江苏第二、广东第三 

其中：化学原料药 亿元 247.86 20.99   

      化学药品制剂 亿元 442.35 12.8   

      中成药 亿元 372.44 40.42   

      中药饮片 亿元 64.42 65.34   

      生物制剂 亿元 206.69 6.45   

产销率 % 98.2   

医药进出额 
亿美

元 
732.84 39.09   

其中：出口额 
亿美

元 
445.16 34.9   

      进口额 
亿美

元 
287.67 46.12   

医院药品年销售 亿元 约 5379 19 * 

截止 2011 年 10 月底：    

基层医疗机构 万个 91 增12508个   

社区卫生服务中心（站） 万个 3.3 增 3322 个   

村卫生室 万个 65.3 增 5235 个   

*:全国 13000 多公立医院药品销售量占全国医院药品销售总量的 92% 

                                          ——摘自《生物技术产业》2012 年 5 期 

 

 



2011 年全球 50 强医药企业公布 
日前，国外医药杂志《制药经理人》公布 2011 年全球 50 强医药企业，

排名前 10 位的企业分别是辉瑞（Pfizer）、诺华（Novartis）、默沙东（Merck）、

赛诺非（Sanofi）、罗氏（Roche）、葛兰素史克（GlaxoSmithKline）、阿斯

利康(AstraZeneca）、强生（John＆Johnson）、雅培（Abbott）、礼来（Eli 

Lilly）。其中辉瑞和诺华 2011 年销售额均超过 500 亿美元。从排名位置看，

默沙东和雅培都上升一位。 

2011 年，全球药物销售额前 10 位企业合共研发费用超过 656 亿美元，

其中辉瑞和诺华研发费用均超 91 亿美元。除了第 10 位的雅培外，其他 9

大企业研发费用均超 50 亿元。 

2011 年全球药物销售额前 10 位企业的拳头产品中，辉瑞的立普妥依然

销售额最大，超过 96 亿美元。其次是雅培制药的修美乐，葛兰素史克的舒

悦泰、百时美施贵宝的波立维，2011 年销售额都超过 70 亿美元。罗氏公司

的三个单抗产品（利妥昔单抗、贝伐珠单抗、曲妥珠单抗），2011 年销售额

都超过 50 亿美元。 

2011 年全球药物销售额及研发费用前 10 位企业 
2011 年

排名 
公      司 2011 年全球药物销售额 

（单位：亿美元） 
2010 年

排名 
2011 年研发费用 
（亿美元） 

1 辉瑞（Pfizer）  577 1 91.12 
2 诺华（Novartis） 540 2 91.00 
3 默沙东(Merck) 413 4 84.67 
4 赛诺非(Sanofi) 370 3 60.07 
5 罗氏(Roche) 349 5 78.62 
6 葛兰素史克

(GlaxoSmithKline) 
344 6 58.22 

7 阿斯利康(AstraZeneca) 336 7 50.33 
8 强生(John＆Johnson) 244 8 51.38 
9 雅培(Abbott) 224 10 41.29 
10 礼来(Eli Lilly) 219 9 50.20 
 

                                  ————摘自《生物技术产业》 

 

 



 


